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Suunnitelmia ja niiden muutoksia

Ylla oleva otsikko kuvannee arkeamme hyvin téanakin vuonna. Odo-
tukset normaalitilalle, saati kasvulle talle vuodelle olivat alkuvuodes-
ta vield hyvin varovaisia. Viime vuoden koko maailmaa kohdanneen
pandemian seurauksena markkinat hiipuivat useimmilla aloilla rajusti
ja nopeasti. My6s Scancercon liikkevaihto painui viime vuoden huh-
ti-toukokuussa 27 %, mika edellytti nopeita toimenpiteita toiminnan
turvaamiseksi. Kysynndn suuresti hiipuessa jouduimme mm. pienenta-
madn varastoarvoa, mika edellytti uusia linjauksia siitd, mita ja paljon-
ko varastoidaan ja mika on varastotuotteiden myynnin marssijarjestys

asiakkaiden suuntaan varastosaldojen pienentyessa. Vuosi sitten useim-
mat raaka-ainetoimittajat reagoivat samoin eli pudottamalla tuotanto-

kapasiteettiaan, kun tuotanto oli edes mahdollista.

Varastoivalle tukkurille myynnin rajut muutokset ovat varastotuottei-
den osalta haasteellisia. Kun pddomasta suuri siivu on sidottu varas-
toon, on reagoitava nopeasti todelliseen markkinatilanteeseen. Os-
totiimimme painii arjessaan tulojen ja menojen kanssa l6ytadkseen
siedettdvan balanssin varastovalikoiman, varastoarvon ja kysynnan va-
lille. Menekin laskiessa rajusti varaston arvo paisuu vaarallisen suurek-
si, koska tilaukset tehdaan jopa puoli vuotta ennen niiden toimituksia.

Kaytannossa tama tarkoittaa konttitolkulla tavaraa matkaamassa kohti

niiden tilaajaa, jolla ei hiipuneessa kysyntatilanteessa enaa valttamatta
ole tilatuille tuotteille asiakkaita.

Kysynnan laskusta on edetty jo sen hurjaan nousuun, mika on johtanut
paitsi omien varastojemme hupenemiseen, myos globaaliin raaka-aine-
pulaan ja hintojen nousuun. Tilannetta kuvaa hyvin erdan toimittajam-
me toteamus: "Nyt ei ole kysymys hinnasta, vaan siitd, saammeko edes
raaka-ainetta.” Suuri kysynta on luonnollisesti pidentanyt toimitusaiko-
ja lapi koko jatkojalostus- ja toimitusketjun. Saatavuushaasteiden vuok-

si myos asiakkaiden on arjessaan reagoitava muuttuneisiin toimitusai-
koihin jo tuotteita tilatessaan.

Me Scancercolla ymmarramme roolimme asiakkaidemme tuotantojen
ja menestyksen mahdollistajina ja yritamme tehda parhaamme myos
muuttuvissa ja paineisissa tilanteissa. Meille on kunnia-asia saada asi-

akkaan tarve hoidettua mallikkaasti maaliin asti. Tana kevaana olemme
ratkaisseet toimitushaasteita mm. raataldimalla ja maalauttamalla tuot-

teita puuttuviin savyihin ja tarjoamalla vaihtoehtoisia tuotteita. Toimi-

tushaasteisiin on vastattu myos pikakuljetuksin ja lentorahdein, vaikka-

kin ratkaisuista on syntynyt meille huomattavia lisakuluja.

Globaali kriisi tekee nakyvaksi myos sen, miksi vuorovaikutus ja kysyn-

taan liittyva kommunikaatio on ensiarvoisen tarkeaa. Vaikka varastoin-

tiin ja hinnoitteluun liittyvia paatoksia tehdaankin toteutuneen myyn-
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LAAJENSIMME
SUODATINVALIKOIMAAMME

Raitisilmaventtiilien suodattimet
saman katon alta

Vastasimme asiakkaidemme toiveisiin
laajentamalla suodatinvalikoimaam-
me. Biobe-venttiilien liséksi erilaisia
ilmansuodattimia saa nyt myos mui-
hin venttiilimerkkeihin ja niiden ylei-
simpiin malleihin. Valikoimamme si-
saltaa vaihtosuodattimia mm. Fresh,
Velco VS, Air Termico, Kameleontti
ja Air-in -venttiileihin seka Ventec-,
Freshtec-, Airtec- ja Klik -venttiilei-
hin.

Keskitetyn hankinnan taktiikka pal-
velee paitsi suodatinten jalleenmyy-
jia, myos taloyhtioita ja niiden ylla-
pidosta huolehtivia isannoitsijoita ja
huoltoliikkeita. Tilaamista helpottaa
uusi B2B-tilausjarjestelma, josta lisaa
sivulla 12.

nin mukaan, on asiakkaiden tilauskirjojen pohjalta saatavat valistuneet
arviot tulevasta kysynnastd, ja etenkin sen suurista muutoksista, tukku-
rille kullan arvoisia. Paras lopputulos saatavuudenkin osalta syntyy vain
avoimella yhteistyolla ja yhdessa kannetulla taloudellisella riskilla.

(V) scancirco

Ydinlupauksemme yritysasiakkaillemme
on olla tavarantoimittajakumppani, johon
voi aina luottaa ja joka toimii yksilollisesti
kunkin asiakkaan parhaaksi. Pyrimme
tuottamaan asiakkaallemme paitsi
vastinetta rahoille my&s toiminnallista,
emotionaalista ja symbolista lisdarvoa.

Toivotan kaikille muutosten tuulissa olleille
aurinkoista ja rentouttavaa kesaa suunnitelmilla
- tai ilman.

s

Tapio Juujarvi
AR toimitusjohtaja
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Puhtaan tuloilman tarkeys
ei ole itsestaanselvyys

ietdamme valtaosan ar-
jestamme rakennetussa
ymparistdssa sisatiloissa.
Asumisterveydesta puhut-
taessa kotien lisaksi siihen kuuluvat
tydpaikat ja muut toimipaikat. Kay-
tdmme vuorokaudestamme kolman-
neksen pelkastaan nukkumiseen,
mika tarkoittaa lahes 3000 tuntia
vuodessa. Arkipadivista vietdmme kol-
masosan tyopaikalla ja monet va-
paa-ajan toiminnotkin tapahtuvat
sisatiloissa. Tuntikertymaa tarkastel-
lessa ei ole merkityksetdnta millaista
ilmaa hengitamme arjessamme, jossa
kaikkialla tulee yhta lailla huolehtia
terveellisesta sisdilmasta.
Kuopiolaisen RT-Tukun Ari Hakki-
sen arkeen kuuluvat tydmaat, joissa
ilmanvaihtoasiat hoidetaan kuntoon
tuloilmanoton venttiileilla ja ilman-
suodattimilla. Tydsarkaa riittaa, silla
rakennuskannasta huomattavassa
osassa on joko kokonaan tai osittain

painovoimalla toimiva ilmanvaihto,
jossa ei ole lainkaan hallittua tuloil-
manottoa venttiileilla tai se ei toimi
kuten pitaa. Olipa kyse painovoimai-
sesta tai koneellisesta tuloilmanotos-
ta, sen puhtaus on puoliruokaa toi-
mivalle ilmanvaihdolle.

"Talla hetkellad tyon alla on 50-lu-
vun taloyhtio, jossa ei ole lainkaan
tuloilmaventtiileita. Projekti toteute-
taan Biobe VS-venttiileilld jyrsimalla
tuloilmalle kanavat olemassa olevien
ikkunoiden karmeihin. Adnenvaimen-
nin, ulkosaleikk® ja asianmukaiset
suodattimet kuuluvat luonnollises-
ti asennuksen kera toimituskokonai-
suuteen”, toteaa Hakkinen.

Tuloilmanotto toteutetaan yleensa
venttiililld seindan, ikkunan karmiin
tai puitteeseen tai ikkunan ja seindn
valiseen tilkerakoon. Suoralla ilmaka-
navalla ulko- ja sisatilan valilla toteu-
tettuja venttiileita kutsutaan korvau-
silmaventtiileiksi, tuloilmaventtiileiksi,

raitisilmaventtiileiksi ja rakoventtii-
leiksi. Edelld mainituista poikkea-
va tuloilmaratkaisu on niin kutsut-
tu tuloilmaikkuna, jossa venttiili on
olennainen osa ikkunan rakennetta
ja teknista toimintaa. Niissé suoran
lapivientikanavan lisdksi on ilmaka-
navat myds ikkunan valitilaan, jossa
lammityksen hukkaenergia hyoédyn-
netaan tuloilman esilammittamiseen
ldmmityskaudella. Reititystd muute-
taan joko manuaalisesti tai se saatyy
automaattisesti termostaatilla.

Pelkka paatelaite on vain osa
kokonaisuutta

Korvausilmanotossa on huomioitava
paitsi ilmansaanti, myés muut asu-
misterveyteen ja -viihtyisyyteen liit-
tyvat tekijat. Venttiiliyksikk®d on vain
paatelaite tulo-poistoilmanvaihdon
tulopuolen ratkaisukokonaisuudel-
le, jossa ulkoa otettava ilma tuodaan
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hallitusti, hiljaa ja epapuhtauksista
puhdistettuna sisatiloihin siten, etta
laskennalliset ilmanvaihdon arvot to-
teutuvat.

"Yhteistydssa IV-suunnittelijan
kanssa hoidettavissa kohteissa tor-
maa valilld karuun todellisuuteen,
jossa nakyvat seka tietdmattomyys
etta valinpitamattomyys tuloilman-
vaihdosta ja asumisterveydesta”,
summaa Hakkinen arkeaan. "Pe-
rinteiset tuloilmaratkaisut ovat tut-
tuja asiakaskunnalle, mutta tulo-
ilmaikkunat ovat monelle vield taysin
tuntemattomia, vaikka niitékin on
ollut markkinoilla jo vuosikausia",
han tdydentaa kuvaustaan. “llman-
vaihtoon liittyva asumisterveys- ja
viihtyvyys on riippuvaista mones-
ta asiasta, myos meista itsestam-
me. Vaikka raitisilmaa tulisi pois-
toon nahden riittavasti, tunkkaiseen
sisailmaan vaikuttaa myos, miten
asunnossa asutaan. Koska ilmanvaih-
tojdrjestelma mitoitetaan laskennal-
lisesti, se ei huomioi tehostetummin
asuntoja, joissa voi olla pahan hajun
lahteita, kuten tupakointia”, selven-
taa Hakkinen.

Kun tuloilmanoton venttiiliratkai-
sua lahdetaan tarkastelemaan ulkoa
sisallepain, ensimmaisena ilmanot-
toaukon suulla on lippa tai saleikko
suojaamassa ikkunan ja talon raken-
teita sateilta ja tuiskuilta. llma-auk-
ko on voitu toteuttaa tilkerakoon tai
karmiin jyrsimalla tai poraamalla. II-
manottoaukossa kaytetaan yleensa
kasettimaista, huopapaloin varustet-
tua daanenvaimenninta. Tilkerakoon
voidaan vaihtoehtoisesti asentaa
myds lapivientikanava, joka turvaa il-
makanavan esteettdémyyden ylapuo-
listen eristeiden painumiselta.

Huopapalojen materiaali ja muo-
dot eivat ole sattumaa, vaan perus-
tuvat laajoihin materiaalitesteihin ja
ilmavirta- seka vaimennustehomit-
tauksiin. Huopa vaimentaa tehok-
kaasti kadun aania, tarjoten kui-
tenkin ilmavirralle selkeat kanavat
sisatiloihin.

Lahestyttaessa huonetilassa na-
kyvaa, venttiiliksi kutsuttua paate-
laitetta, tuloilma kohtaa seuraavaksi
ilmansuodattimen, jotta rakentamis-
madardysten vaatimus ilman puhtau-
desta toteutuu. Korvausilmaventtii-
leissa suodatin on venttiilin sisalla
tai erillisessa suodatinyksikssa. Tu-
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loilmaikkunoissa, joissa ilma kiertaa
lammityskaudella esilampiamassa
ikkunapuitteiden valissa ennen si-
sdantuloaan, on karmisuodatin myos
valitilaan. "Korvausilmaventtiilien la-
pivientikanavaan asennettava adnen-
vaimennin toimii varsinkin ruutukaa-
va-alueella mainiona liikennemelun
torjujana”, kertoo Hakkinen. "Ero
vaimennetulla ja vaimentamatto-
malla kanavalla on Biobe-tuotteissa
muuten yli 10 desibelia, joten kasetin
kaytolla ilmakanavassa on todellakin
valia", Hakkinen tdsmentaa havain-
toaan. "Esimerkiksi Biobe VS ja Duo
60 -korvausilmaventtiililla Ctr-arvo
ilman danenvaimenninta on 30 dB,
aanenvaimenninta kaytettdaessa 45
dB. Arvolla tarkoitetaan tieliikenne-
melua”, han jatkaa. "Kolikon toisella
puolella ovat sisdan tulevat ilmamaa-
rat, joita adnenvaimennin hieman
pudottaa. Kohteisiin, joissa venttii-
limaarat tai niiden koot tulevat vas-
taan, kadun aanet vaimentuvat hyvin
Airmax-venttiililla ilman aanenvai-
mennintakin, koska siina ilmankierto
tapahtuu ikkunalasien valitilan kaut-
ta", Hakkinen antaa vinkiksi.

Suodatin valitaan
asumisterveytta ajatellen

Asumisterveyden nakékulmasta ul-
koilman tulee sisdan tullessaan olla
myos puhdasta ja siita huolehtivat
venttiilien ilmansuodattimet. Tuloil-
man epapuhtaudessa on eroa seka
koossa etta maarissa, joten tarjolla
on erilaisia ilmansuodattimia erilaisiin
suodatustarpeisiin.

Suodattimet luokitellaan suoda-
tettavien pienhiukkasten kokoon
perustuvan suodatustehon mukaan.
Suodatustekniikkana voi olla itse ma-
teriaali, sen rakenne tai siihen tuotu
toiminnallinen ominaisuus. Karkea-
suodattimet estavat nimensa mukai-
sesti karkeimpien roskien ja pien-
hiukkasten pddsyn suodattimen lapi
huonetiloihin. Allergeenisuodattimet
on kehitetty suodattamaan erityises-
ti siitepolya suurempien hiukkasten
lisaksi. Suodatinmateriaalin antibak-
teerisuus estda suodatinta homeh-
tumasta eloperdisesta aineksesta
ilmankosteuden kasvaessa ja sahkoi-
selld varauksella saadaan aikaan imu
ja virtaus suodattimeen.

"Ulkoilman roskapitoisuudessa

on paikallisia eroja, mutta siitepdlylta
ei valty kukaan. Suodattimeksi vali-
taankin yha useammin siitepolya ke-
raava allergeenisuodatin, jota itsekin
suosittelen", kertoo Hakkinen

Rakasta — myds puhdasta
tuloilmaa

Tuloilman puhtaus on tahtoasia. Se
on halua huolehtia tilaa kayttavien
terveydesta ja hyvinvoinnista. Raken-
netussa ymparistdssd, jossa vietdm-
me valtaosan ajastamme, se on myos
mahdollista, helppoa ja edullista.
Venttiileissa ilmapuhtaudesta eli pien-
hiukasten ja siitepolyn paasyn esta-
misesta sisatiloihin huolehtivat suo-
dattimet. Nekin pitda puhdistaa tai
vaihtaa saannollisesti.

“Venttiilisuodatinten huollon siir-
tyminen taloyhtididen vastuulle ei
vield ndy paljoa arjessa, mutta keski-
tetty ja sita kautta saannéllinen huol-
totyd on paras keino pitaa ilmanvaih-
tojarjestelma kunnossa ja huolehtia
asumisterveydesta. Ratkaisevas-
sa roolissa ovat isannditsijat, joiden
kautta toimeksiannot usein tulevat.
Tietoisuutta puhtaan tuloilman tar-
keydesta ei voi tarpeeksi korostaa
ja siita pitdisi puhua paljon nykyista
enemman myos meille asukkaille",
toteaa Hakkinen.

Suodattimet tukkeentuvat pait-
si silmin nahtavasta roskasta, myos
noesta ja muista mikro- ja nanomet-
rikokoisista hiukkaista. Niiskunena,
vuotavat silmat, kdhea kurkku, paan-
sarky ja hengitysvaikeudet aiheutu-
vat yleisesti ilman epapuhtauksis-
ta, ja erityisesti allergeenilahteists,
kuten koivun siitepolysta, joka saa
neljdnneksen suomalaisista niiskutta-



maan tai vuodattamaan kyynelia.

Asumisterveyden nakékulmas-
ta tarkeimpia ilmansuodattimen va-
lintakriteereitd ovat seka suodatus-
teho pienille hiukkaspartikkeleille
etta ilman lapaisevyys, jotta venttii-
lin tuoma raitisilmamaara on riittava.
Tukkeentunut suodatin alentaa huo-
mattavasti tuloilmamaaria heiken-
téen terveydelle valttamattoman rai-
tisilman saantia ja voi pahimmillaan
estda sen saamisen kokonaan. Mikali
hallittu tuloilmanotto venttiilin kaut-
ta ei onnistu, poiston imu vetda kor-
vausilmaa hallitsemattomasti ja suo-
dattamattomana sieltd mista se sita
saa, esim. rakenneliitosten tai posti-
luukun kautta. Tukkeentunut suoda-
tin vaikuttaa myos koko tulo-poistoil-
manvaihtojarjestelman toimivuuteen
ja voi pahimmillaan lisata rakennuk-
sen kayttdkustannuksia. Kaikki edella
mainitut ovat tarkeita syita seura-
ta suodatinten ilmanlapaisykykya ja
suodatuksen hiukkaskertymaa saan-
nollisesti. Huoltovali suodattimille on
liian pitka, jos tukkeentumat aiheut-
tavat ongelmia sisdilmaan.

Ari Hakkisen suositus perusta-
son korvausilmaratkaisuksi taysin
painovoimaiseen taloon on VS-kor-
vausilmaventtiili ja ilmansuodatti-
meksi allergeenisuodatin. Koneelli-
sen poiston kohteisiin valintana on

Biobe Airmax. “Siind on hyvat ilma-
madarat ja se on edullinen seka nopea
asentaa. Asukkaat arvostavat myos
huollon helppoutta, silla suodatin on
helppo vaihtaa ja se onnistuu myos
itse”, han perustelee valintaansa.
"Kentalle, niin IV-suunnittelijoille,
isannditsijoille kuin rakennusliikkeille
tarvitaankin jatkuvasti tietoa uuden-
laisista ratkaisuista. Taalla Kuopion
alueella asuinkerrostalojen ilmavaih-
toon lisdtdan muita suuria lahikau-
punkeja huomattavasti ahkerammin
poistoja, jolloin samalla saatetaan
myds tuloilmapuolen asiat kuntoon”,
toteaa Hakkinen.

Allergiaoireilua voi myos
ennaltaehkaista

Siitepodlykausi on paljon yleisesti luul-
tua pidempi. Suomessa se alkaa Bal-
tiasta kantautuvilla allergiaoireiden
aiheuttajilla. Kotoisilla allergisoivilla
kukkijoilla puista pensaisiin ja heiniin
siitepolykausi kestaa maaliskuusta
ensimmaisiin yopakkasiin. Pelkastaan
siitepolylta suodatettavaa siis riittaa
ldhes koko vuodeksi.

Tana vuonna koivu on kukkinut
erityisen voimakkaasti. 10-kantainen
logaritmi visualisoi koivun siitepoly-
madrda heikosta erittdin runsaaseen
asteikolla K-KK-KKK, jossa erittdin

KAIKKI ALKAA KORVAUSILMASTA

Kiinteiston ilmanvaihto on vaikeas-
ti hahmotettava kokonaisuus. Se al-
kaa asunnossa raikkaan tulo- eli kor-
vausilman saannista, jatkuu tiloista
toiseen siirtoilmareittind ja paattyy
kaytettyna poistoventtiilien kautta
takaisin ulos. lImanvaihdonkierron
tulee olla jatkuvaa, jotta hengitysil-
ma pysyy asumisturvallisena. Jos kor-
vausilman saannista ei ole huolehdit-
tu, sita ei valttamatta saada riittavasti
eika huoneilma vaihdu riittavan te-
hokkaasti.

Rakennuksistamme useamman
vuosikymmenen rakennuskanta on
ollut alunperin painovoimainen, silla
koneellinen poistoilmanvaihto ran-
tautui suomalaiseen rakentamiseen
vasta 1960-luvulla. Kahtena seu-
raavana vuosikymmenena valmis-
tui yhteensa lahes miljoona asuntoa.

Hallittu tulo- ja poistoilmavaihto tuli
asuinkiinteistdihin vasta 2000-luvun
lopulla.

Tyypillisin taloyhtioremontti on ko-
neellisella poistoilmavaihdolla varus-
tetun talon poistoilmapumpun vaihto
ja vanhojen ikkunoiden korvaaminen
korvausilmaventtiileilla varustetuilla
ikkunoilla. Venttiilien asennus ei edel-
lytd uusia ikkunoita, silla korvausilma-
venttiilit voidaan jalkiasentaa myos
olemassa oleviin ikkunoihin.

Kohteissa, joissa talon ulkovaipan
rakennetta (lisderistys) ja ilmanvaih-
tojarjestelmaa muutetaan alkuperai-
sestd, muuttuu myos talon rakennus-
tekninen fysiologia. Muuttuneiden
olosuhteiden vuoksi myos ilman-
vaihto on kokonaisuudessaan suun-
niteltava hallituiksi ilmareiteiksi ja
mitoitettava uudelleen siten, jotta

runsaat madrat tarkoittavat yli 1000
siitepolyhiukkasta kuutiometrissa il-
maa. Imatralla toukokuussa vuoro-
kausiarvoksi saatiin 17 000 siitep6-
lyhiukkasta, mika tarkoittaa virallista
asteikkoa johdonmukaisesti jatket-
taessa perati viitta K-kirjainta.

Oloa helpottavien antihistamiinien
tarve vahenee, kun estetaan aller-
geenien paasy ihmisen lahelle. Tama
tapahtuu rakennetussa ymparistossa
helpoiten ilmaa suodattamalla. Ulkoil-
massa oleiluun ennaltaehkaisyksi toi-
miva vaihtoehto on siitepolyverkko,
jollaisia kaytetdan terasseilla hydnteis-
verkkojen tapaan.

Asumisterveyden kannalta tar-
keimmat suodatinten huoltoajat ovat
kevattalvi ennen siitepdlykauden al-
kua ja myohaissyksy siitepdlykauden
paatyttyd. Hankalina siitepolyvuosi-
na suodattimet menevat vaihtoon
useamman kerran myds kauden ai-
kana. Vaikka epapuhtauksien ja aller-
geenien sietokyky vaihtelee suures-
ti, paras lopputulos saadaan kaikkien
asumisterveytta vaalien, silloin kun
herkinkin on tyytyvdinen tuloilman
suodatustulokseen. Siksi suodatin-
ten vaihtotiheyden kriteerina tulisi
ennemminkin kayttaa suodatimien
epapuhtautta ja siitd johtuvaa ilman
lapaisemattomyytta kuin tiettya huol-
tokertamaaraa vuodessa. @

lopputuloksena saadaan toimiva il-
manvaihto ja riittavasti korvausilmaa.
Jos tuloilmanottoa ei suunnitella
oikein ja toteuteta hallitusti korvau-
silmaventtiileilld, poistoilmapumppu
imee raitisilmaa koneellisen poiston
kohteissa asuntoihin sielta mista se

sita helpoiten saa. lIman venttiileja
helpoimmat reitit ovat ovien ja ikku-
noiden seindliitokset, seindnurkat,
viemarit ja porraskaytavista reitin si-
salle tarjoavat postiluukut, joista mu-
kana seuraavat veto, hajut ja raken-
teiden epdpuhtaudet.

Toimivan ilmanvaihdon suunnit-
telu on asiantuntijatyotd. llmanvaih-
don suunnittelijat osaavat mitoittaa
tarvittavat tuloilmaventtiilit suhteessa
poistoilmanvaihtoon, jolloin ei aiheu-
du esimerkiksi ilman alipaineesta syn-
tyvid ongelmia.
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Rakennuskanta kertoo ilmanvaihdon historiasta

Suomen asuntokannan tarkastelu
valmistumisvuosittain avaa sitda, mika
edustaa alunperin mitakin ilmanvaih-
don historian vaihetta. Asiaan liitty-
vat olennaisesti myds siirtyminen tu-
lisijoista muihin lammitystapoihin ja
veden tulo asuntoihin. Muutos ulko-
huussista asuntokohtaisiin sisakdayma-
[6ihin ja pesutiloihin on muuttanut
vuosien saatossa huomattavasti asun-
tojen kosteusteknista kuormitusta
seka ilmanvaihdon roolia ja merkitys-
ta. Museoviraston julkaisema tuore
opas painovoimaisesta ilmanvaihdos-
ta' kertoo seikkaperaisesti kaytetyista
ilmanvaihtojarjestelmista.

Alkujaan ilmanvaihto kytkeytyi
uunildmmitykseen, mutta kun tulisi-
joista luovuttiin, ilmanvaihto eriytyi
kokonaan omaksi jarjestelmakseen,
vakiinnuttaen kulloinkin parhaim-
maksi katsotut ratkaisut nopeas-
ti. Aina 1890-luvun lopulle saakka
poistoilmalaitteina toimivien tulisi-
jojen tarvitsema tuloilma saatiin ta-
hattomasti hirsien tilkeraoista ja ik-
kunoiden seka ovien kayntivaleista.
Tahattoman tuloilman ja tulisijojen
yhdistelmaa kaytettiin puutaloissa pi-

dempaankin. Tuloilma-aukot alkoivat
yleistyd, kun ikkunatuuletuksena hoi-
dettu tehostettu ilmanvaihto haluttiin
toteuttaa ikkunoita avaamatta.

Vuosisadan lopulta aina 1930-lu-
vulle toteutustapana oli huonekoh-
tainen painovoimainen ilmanvaihto,
joka toteutettiin kaikissa asuinhuo-
neissa ulkoseinien tuloilma-aukoilla ja
savuhormien yhteyteen lisatyilla pois-
toilmahormeilla. Puuliedet korvaan-
tuivat vahitellen kaasuhelloilla ja 1dm-
min vesi tuli taloon, jolloin tarvittiin
enaa yksi poisto keittioon ja toinen
kylpyhuoneeseen. Kun ldmmityspat-
terit korvasivat tulisijat 1910-luvulta
alkaen, savuhormit korvattiin poistoil-
maventtiilein varustetuilla huonekoh-
taisilla kevythormeilla aina 1940-|u-
vulle saakka. 1930-luvulla alettiin
suosia tuloilmasaleikkojen ja kippi-
venttiilien sijaan ikkunoiden yhtey-
teen sijoitettuja matalia rakoventtii-
leita.

1930-luvulta eteenpdin yleistyi
huoneistokohtainen siirtoilmajar-
jestelma, joka perustui lapivirtaus-
periaatteelle. Korvausilma otettiin
puhtaisiin tiloihin ja poistettiin likai-

sista tiloista, kuten kylpyhuoneista.
Poistohormit katosivat makuuhuo-
neista ja seindventtiilit korvautuivat
ikkuna-aukkoon yhdistetyilla rako-
venttiileilla. Erilliset ulkoseinan tuloil-
ma-aukot johdettiin ainoastaan keit-
tididen kylmakomeroihin.
1950-luvulle asti ilmanvaihto to-
teutettiin yleisimmin huonekohtai-
sesti ja painovoimaisena tekemalla
ulkoseiniin tuloilma-aukotukset vent-
tiileille. 1960-luvulta eteenpain yleis-
tyi pelkka painovoimainen ilmanpois-
to, jolloin tuloilmanotossa, keittion
kylmdkomeroa lukuun ottamatta, ei
kaytetty venttiileitd usein lainkaan.
Jarjestelmassa raitisilma otettiin tuu-
lettamalla ikkunoista, tuuletusluu-
kuista tai saatiin tahattomasti raken-
teiden vuotokohdista.
Asuinkerrostaloihin perinteikkai-
té kokonaan painovoimaisia ilman-
vaihtojarjestelmia rakennettiin ylei-
sesti aina 1970-luvulle saakka, jonka
jalkeen ne korvaantuivat nopeas-
ti koneellisella poistoilmavaihdol-
la. Koneellisen ilmanvaihdon mallia
toteutettiin myds painovoimaisiin
jarjestelmiin: tuloilma-aukot jatet-
tiin pois muualta paitsi kylmakome-
roista ja l6ylyhuoneista ja tuloilma
otettiin joko tahattomasti tai tuule-
tusikkunoiden tiivisteita poistamalla.
Vuosien saatossa my6s tuloilmanot-
to muuttui koneelliseksi. Erilliset tu-
loilmaventtiilit yleistyivat uudestaan
vasta 1980-luvun lopulla. Venttiilein
hallittu tulo- ja poistoilmavaihto tuli
asuinkiinteistdihin vasta 2000-luvun
lopulla.

VAKINAISESTI ASUTTU RAKENNUSKANTA RAKENNUSVUODEN MUKAAN °

Erilliset pientalot Rivi- ja ketju- - Asuinkerrostalot Kaikki asunnot 5734219
yhteensa 1057195 talot yhteensa 369996 yhteensa 1264420 yhteensa

-1920 50705 -1920 3293 -1920 21145 -1920 77630
1921-1939 52343 1921-1939 2037 1921-1939 54809 1921-1939 111993
1940-1959 191165 1940-1959 4128 1940-1959 110470 1940-1959 313194
1960-1969 97782 1960-1969 14935 1960-1969 201155 1960-1969 320892
1970-1979 142032 1970-1979 76489 1970-1979 292337 1970-1979 518399
1980-1989 184920 1980-1989 125719 1980-1989 149276 1980-1989 466363
1990-1999 117560 1990-1999 65584 1990-1999 137867 1990-1999 325080
2000-2009 130846 2000-2009 44907 2000-2009 120438 2000-2009 298569
2010 - 87213 2010- 32364 2010~ 176490 2010- 298003

1 Painovoimainen ilmanvaihto. Kaytto- ja huolto-opas, 2021. Museovirasto.
2 Tilastokeskus, Asunnot talotyypin, kdytdssdolon ja rakennusvuoden mukaan, 2019.
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Tuotekehityksella eteenpain

Tuotekehitystyo rakennusalalla on jokapadivaista laadun parantamista ja uusien tuotteiden
luomista. Kehitystyota tekevien on tunnettava toimialan ja sen segmenttien tarpeet ja ne
hyodyt, joita parannuksilla ja uusilla tuotteilla tavoitellaan.

uotekehityshankkeiden pol-

ku edellytysten kartoitta-

misesta valmiiksi tuotteeksi

on usein pitka ja polveileva.
Tuotekehityksen osaajilta vaaditaan
mm. projektinhallintaosaamista ja
vahvaa teknisten ratkaisujen ja mate-
riaalien ymmarrysta seka tietdmysta
tuotteiden koko elinkaaren proses-
seista.

Markkinatuntemus on
edellytys kysynnalle

Jatkuva asiakaslahtodinen tuoteke-
hitystyo lisaa asiakastyytyvaisyytta
ja luo jatkuvuutta liiketoiminnalle ja
sen kasvulle. Tuotetta suunnittele-

vien tahojen on tunnettava seka asi-
akkaat ettd ne toimialat, joille tuote
menee kdytettdvaksi. Jotta tuotteelle
voidaan luoda ja aikaansaada kysyn-
taa, sille on loydettava markkina ja
sen on vastattava ostajan tarpeita ja
tuotettava talle hyotya. Siksi markki-
natuntemus ja tuotteistamisen hallin-
ta kuuluvat osaavan tuotekehittajan
osaamisalueisiin.

Esimerkiksi talonrakennusalalla
kirjo toimijoista on moninainen ja he
toimivat rakentamisen eri vaiheis-
sa hyvinkin erilaisin tarpein ja odo-
tuksin. Talonrakennusalalle tuottei-
ta suunnittelevan on hallittava paitsi
rakennusalaa koskeva lainsdaadanto
ja erilaiset maardykset, myos jokai-

sen asiakassegmentin liiketoimintaa
riittadvan laaja-alaisesti ja syvallisesti.

Tuotekehityksen ytimessa
projektinhallintaosaaminen

Tuotekehitys toteutetaan useimmi-
ten projekteina. Hyva tuotekehitys-
projekti muuntaa markkinatarpeet

ja tekniset mahdollisuudet myytavik-
si tuotteiksi, joten projektinhallinta
on yksi tarkeimmista tuotekehityksen
osaamisalueista. Tuotekehityksessa
prosessi alkaa vaatimusmaarittelyista
ja etenee ideointiin ja tuotekonseptin
laadintaan, tuotedokumentaatioon
ja detaljisuunnitteluun valmistavaa
tuotantoa varten.
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Saunan ikkunapainike SGIT020CR/K
havainnekuvina ja lopullisena tuotteena.

34 73

Lahtékohdat kuntoon

Tuotekehityshanke tuo tulleessaan
paljon kartoitettavaa, maaritelta-
vaa ja laskettavaa. Uuden innovoin-
ti ja resurssien madrittaminen voivat
alkaa vasta kun ldhtdékohdat ovat
kunnossa. Markkinaselvitys antaa
vastaukset asiakkaiden tarvitsemista
valttamattomista tuoteominaisuuk-
sista ja tuotteista toivotuista konk-
reettisista hyodyista. Selvitys koostaa
myos kilpailevat tuotteet ominai-
suuksineen seka elinkaarineen.
Tuotteen kaikki elinkaaren vaiheet
on otettava huomioon tuottolaskel-
missa, silla hyva tuottavuus on var-
mistettava koko elinkaarelle. Uuden
tuotteen kohdalla tuotto-kustannus-
laskelma tuottaa seka tavoitehinnan
etta tuotekehitykselle budjetin.
Tuotteeseen liittyvat lainsaadan-
nolliset vaatimukset ja tuotteen omi-
naisuudet seka ulkonakodon ja kayt-
166N liittyvat yksityiskohdat kuvataan
niin kutsutussa vaatimusmaaritte-
lyssa. Toiminnot listataan ja jaetaan
vaatimuksiin, jotka uuden tuotteen
pitdd vahintaan tayttaa ja toivomuk-
siin, miten tuotteelle saadaan lisaar-
voa tai niita voidaan jatkokehittaa.
Vaatimuslistan perusteella selvite-
taan tekniset toteuttamismahdolli-
suudet ja luodaan toteutussuunnitel-
ma, jonka pohjalta alkaa varsinainen
tuotekehitys. Tuotekehityksen rat-
kaisuvaihtoehtoihin ideoita saadaan
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Nykyisin jo luonnostelu tehdaan CAD-kuvina, koska
niista saa nopeasti havainnekuvia.

ja hankitaan niin kayttajakokemuk-

sista, muista tuotteista kuin julkisis-

takin tietolahteista. Jatkoon valitaan
ne, joilla vaaditut toiminnot saadaan
toteutettua.

CAD-kuvista
tuotedokumentaatioon

Luonnosteluvaiheessa tuotteeseen si-
joitetaan pakolliset padgkomponentit
ja toiminnot. Nykyisin jo luonnoste-
lua tehdaan CAD-kuvina, koska niis-
té saadaan nopeasti havainnekuvia.
Kun osien kuvat ovat valmistuneet,
luodaan uutta tuotetta vastaava pro-
totyyppi, jota voidaan testata myds
tuotannossa. Rakenne, materiaali-
ja muotoiluratkaisuja testataan seka
virtuaalisesti ettd 3D-tulostetuilla
protoversioilla. Prototyyppeja testa-
taan ja korjataan havaittujen virhei-
den tai puutteiden perusteella.
Ennen lopullisen tuotteen val-
mistusta tuotannosta pyydetaan nk.
0O-versioita, jotta varmistutaan valit-
tujen materiaalien ja pintakasittelyi-
den laadusta. Tarvittaessa tuotteet
testataan tietyn standardin mukaan.
Viimeistelyvaiheessa tuotetaan
tuotedokumentaatio, joka sisdltaa

esimerkiksi vaadittavat dokumen-

tit valmistusta ja laadunvalvontaa
varten. Lopuksi tuotetaan kayttdja-
dokumentaatio kaytto- ja asennus-
ohjeineen. Tuotekehitykseen liittyy
kiinteasti myos tuotesuojaus silloin
kun ainutlaatuinen ratkaisu halutaan
suojata kilpailijoilta. Idea suojataan
joko mallisuojalla, tuotemerkilla tai
patentilla.

Jatkuvaa tuotekehitysta

Vaikka tuotekehitys on jatkuvaa, ke-
hitysprojektit paattyvat joskus — joko
lopullisesti tai toistaiseksi. Tuotekehi-
tyshanke paattyy esimerkiksi uuden
tuotteen markkinoille vientiin, kun
tuotteen tuotantoaikataulut varmis-
tuvat. Joskus tuotteen elinkaaren
pidentamiseksi tai kysynnan laajen-
tamiseksi tarvitaan tuotteen jatko-
kehittamista. Tuote voi palautua ta-
kaisin tuotekehityksen tydpoydalle
elinkaarensa aikana esimerkiksi tilan-
teissa, joissa siihen tehdaan raken-
ne- tai materiaalimuutoksia. Myos
muuttuneet tuotantomaarat tai au-
tomaation kayttdé asennuksessa voi-
vat edellyttaa valmistusteknisia muu-
toksia itse tuotteeseen. @



Tuotesuunnittelijan arki on monimuotoista

Scancercolla tuotesuunnittelijan viittaa
kantaa Timo Rauhala. Hanen piirto-
poydalldan SolidWorksissa tuoteideat
muuttuvat valmistustydkaluja, testa-
usta ja tuotetuotantoa seka laadun-
valvontaa varten tarvittaviksi teknisiksi
tuotedokumenteiksi.

Tuotekehitystyd on strategisesti
tarkeaa, koska markkinoilla tuotteen
on erotuttava paitsi edukseen, myds
kilpailijoistaan. Scancercon tuote-
suunnittelutiimi mahdollistaa sen asi-
akkailleen.

Scancercolla tuotekehitys on hyvin
asiakaslahtoista. Kun asiakas otetaan
tiiviisti mukaan kehityshankkeeseen, eri
vaiheiden vaihtoehdoista syntyy loppu-
tuotteita, joissa myds asiakkaat ovat ol-
leet osana paatdksentekoa.

Tuotesuunnittelijan tydéhdn Timol-
le kuuluvat mm. tuotteiden suun-
nittelun ja piirtdmisen lisaksi pro-
totyyppien valmistus ja tuotteiden
testaaminen seka niiden valmistus-
tyokalujen kilpailuttaminen ja tilaa-
minen. Laadunvalvonnan osalta han
testaa O-sarjat ennen tuotannon aloi-
tusta ja laatii valmistajille tuotelaa-
dun tarkastusdokumentit. Tuotteen
elinkaaren aikana tehtavat tuote-
muutokset ja -optimoinnit seka tuo-
tantolaadun kontrollointi ja tekninen
asiakastuki ovat osa Timon arkea.

Tyo palkitsee tekijansa

Suunnittelijana Timolle mieluisimpia
ovat ideoinnin ja kehittdmisvaiheen
tehtavat, jotka maustavat rutiinin-
omaista piirtamista ja valmistustyoka-
lujen hankintavaiheen tehtavia. Mata-
la organisaatiorakenne tekee arjesta
helppoa ja laheinen vuorovaikutus
tyokavereiden kanssa on mukavaa.

Timo nauttii itsejohdetusta ja it-
sendisesta tydstaan. Parasta tyossa
ovat sen monipuolisuus ja vaihtele-
vuus. Tuotesuunnittelijan tydssa tyon
mielekkyys syntyy siitd, etta suunni-
teltu muuttuu todelliseksi. Timo ko-
kee onnistumisen iloa kun tuotetta
kaytetaan, asiakas on siihen tyytyvai-
nen ja se myy hyvin.

Sidosryhman kirjo laajentaa
ymmarrysta

Timon sidosryhmia ovat paitsi asiak-
kaat ja kollegat Scancercolla, my6s
muun muassa materiaali-, proto-,
tuotantotydkalu- ja tuotevalmistajat
seka testauslaitokset kehityshankkei-
den eri vaiheissa. Projektien paallek-
kaisyydesta ja vaiheisuudesta johtuen
tuotesuunnittelijalta tarvitaankin erin-
omaisia ajanhallintataitoja ja prio-
risointikykya. Kollegoiltaan Timo saa
toimeksiantoina esimerkiksi proto-
tyyppien valmistukset tai markkinoin-
nin piirustukset ja tuotteiden mahdol-
lisissa laatupoikkeamissa han toimii
asiamiehena valmistajan suuntaan.

Urapolku kaivosyhtiosta
helayhtidihin

Ennen koneinsindorin koulutustaan
Timo hankki terds- ja muuta metal-
liosaamista seka tyokokemusta kes-
kisuuren kaivosyhtion palveluksessa,
jossa han toimi mm. mekaanikkona,
hitsaajana seka rakennevahvistajana.
Pohjois-Ruotsin Gallivaressa syntynyt
Timo on vuosien varrella rakentanut
omin kasin kaksi taloa, joten talonra-
kennuksesta on my®s omakohtaista
kokemusta.

Vuodet 1998-2005 Timo tyds-
kenteli pohjoismaiselle helayhtidlle,
Isaksson Grubben AB:lle (nyk. Habo
Grubben AB). Tuolloin suunnittelu-
ja piirustuspoydalta syntyi mittava
maara erilaisia ikkuna- ja oviheloja.
Tyénkuvaan kuului myés tuotanto-
tydkalujen optimointi ja kehittami-
nen seka laadunvalvonta. Timo on
jatkanut rakennushelojen suunnitte-
lua ja laadunvalvonnan parissa myos
Scancercolla tullessaan tuotesuunnit-
telijaksi taloon vuonna 2005.

Vastapainoksi tydlle Timo kun-
toilee hyppaamalla polkupyéran
selkaan, sauvomalla luonnossa tai
heiluttamalla kahvakuulaa. Isovan-
hemmuuden tuoman vauhdin lisaksi
projekteille syttyva tekija loytaa tay-
tetta paiviinsa mieluisista puutarha-

toista ja rakennuspuuhista. Ja kun
mieli halajaa nollausta, vie vene mie-
hen perheineen Pohjanlahden vesille.

Saappaat taytettavaksi

Vaikka pitaisimme mieluusti Timon
pestissaan, meidan on aika paastaa
hanet hyvin ansaitulle eldkkeelle vuo-
den 2021 lopussa.

Timon saappaisiinsa tarvitaankin
idearikas ja teknisesti osaava henki-
16, jolle talonrakennusala ja rakenta-
misen laadun kehittdminen entista
laadukkaammilla tuotteilla ovat seka
intohimo etta tyon tekemisen moti-
vaattori. Timo korostaa hyvan tuote-
suunnittelijan ammatillisen osaami-
sen ja toimialatuntemuksen lisaksi
persoonaan liittyvia edellytyksia, joita
ovat loputon uteliaisuus ja harka-
painen halu ratkaista haasteita seka
kyky nahda mahdollisuuksia mahdot-
tomassa.

Saappaat ovat suuret ja pian va-
paat uudelleen taytettaviksi. Tarjolla
on tukea ja perehdytysta aina Timon
elakkeelle siirtymiseen saakka. Seka
vapaamuotoiset hakemukset etta
suosittelut osaavista tekijoista ovat jo
tervetulleita.

Helakka 1/2021 | Scancerco Oy



=

©Bettio Za

10

Beavulla ja pyséht.yj;'halqt_“tt;a'?r .

okoon 2000 x 3000 mm; b

Verkolla torjuntavoitto
suven surisijoista

dhestyessamme kesaa alam-

me haaveilla taydellisesta ren-

toutumisesta auringon alla

ja miellyttavista, tuulenvirei-
sista illoista ystavien kanssa. Mieli-
kuva kesaidyllista kuitenkin sarkyy,
kun tornadon tavoin ilmoja halko-
vat pikkuriividt saapuvat mittaamaan
hermojemme kestavyytta ja koette-
lemaan kehojemme immuunipuolus-
tusta. Vihatuimpina niista lienevat
hyttyset, paarmat, hirvikarpaset, am-
piaiset ja punkit.

Suuri kaupallinen potentiaali

Yhteista useimmille kesailtojamme
hairitseville hyonteisille on se, etta
ne lisaantyvat vesirajassa ja kosteissa
ymparistoissa, kuten jarvissa, joissa ja
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suoalueilla, joita kaikkia meilla riittaa.
Makeiden sisavesien lisaksi Pohjola
on yksi maailman soisimmista alueis-
ta. Suomi on suoalaltaan maailman
kuudenneksi soisin, vaikka suota on
jaljelld enaa kolmannes alkuperaises-
ta laajuudesta. Suoalaa on siltikin Ia-
hes kolmannes maa-alasta ja noin 26
% koko Suomen pinta-alasta. Eivatka
niveljalkaiset kiusankappaleet valta
suola- ja murtovesiakaan.

Kun kosteikkohyonteisten ar-
meijaan lisatdaan karpaset, perho-
set, sirkat ja muut pikkuliitdjat, ilma
on sakeana hairiotekijoita ja taudin-
aiheuttajia, joista useimmat ihmiset
haluavat pysya erossa. Koska kau-
pallinen potentiaali hydnteisten tor-
juntaan on pysyvaluonteista, ei ky-
syntddkaan tarvitse epailla. Tarvitaan

©Bettio Zanzariere Flyscreens

vain tuotteita, jotka koetaan paitsi te-
hokkaiksi, myds pitkaikaisiksi ja kay-
tettdavyydeltaan miellyttaviksi.

Karkota, pyydysta tai torju

Kaikki hyonteiset levittdvat taudin-
aiheuttajia jaloissaan, osa myds syl-
jessaan. Hyonteiset aiheuttavat ihmi-
sille harmia paitsi ravinnonetsijoing,
mutta ne myos heikentavat yleis-

ta hygieniaa asuintiloissa likaamalla
eritteilldan kaikkea missa ikina liikku-
vatkaan.

Niveljalkaiset kiusankappaleet ot-
tavat tarvitsemansa ravinnon nuo-
lemalla tai verta imemalla. Pistokset
ja puremat aiheuttavat ihodrsytys-
td ja tulehtuvat helposti. Mausteena
sopassa ovat sietokykya koettelevat



< Bettio Picoscenica on vain 25 mm
syvé verkko-oviratkaisu.

<< Bettio Scenicaprossa ei ole vastakar-
mia eika alaprofiilia.

ahdistelut, paalle kdymiset, surinat ja
ininat. Koska hyonteisista ei paasta
eroon, on tyydyttava niiden torjun-
taan parhailla mahdollisilla tavoilla.

Hyonteisia voi valtelld monella ta-
valla myds rakennetussa ymparistos-
sa. Yksi pyydystaa valolla tai liimalla,
toinen karkottaa kynttildin, myrk-
kysuihkeilla tai -tyynyilla, kolmas tor-
juu hyonteisia suojaverkolla. Neljas ei
torju, vaan ottaa iskut vastaan ja hoi-
taa taisteluhaavat antihistamiinilla tai
kortisonilla. Hyénteisten torjunnas-
sa sopiva ratkaisu 16ytyy, kun vastaa
mm. kysymyksiin kuinka pitkakestoi-
sen ja kattavasti torjuvan suojavyo-
hykkeen haluaa ymparilleen, kuinka
suuren haluaa sen kooltaan olevan ja
haluaako sen olevan itselleen myos
terveysturvallista.

Pysyvaluonteisen riesan ratkaisu-
na hyonteisverkot tarjoavat vaihto-
ehdoista kustannustehokkaan ja ter-
veysturvallisen ratkaisun paikkoihin,
joissa asunnosta halutaan hyonteis-
vapaa alue raitisilmakokemuksella ja
nakymilla maisemaan. Rautakaupas-
ta tuttujen tee-se-itse palaverkkojen
ohella tarjolla on myds alumiinike-
hyksellisia verkkoja, jotka taydentavat
ovia ja ikkunoita lisapuitteina mah-
dollistaen myos yoaikaisen tuuletta-
misen.

Hyonteisverkkoratkaisut
tarpeiden mukaan

Hyonteisverkkoratkaisuja oviin ja ik-
kunoihin |6ytyy joka lahtdon, niin
saasta kuin satsaa -versioina. Kehys-
kiskoihin kiinnittyvia verkkoja saa
seka kiinteina, saranoituina, liukuvina
etta rullautuvina.

Verkkokehyksia saa pinta-asennet-
tavina ja puitteeseen tai karmiin kiin-
nitettavina. Kiinnitys alustaan tapah-
tuu kiinnitysheloilla, magneeteilla tai
kiinnitysruuveilla. Yksittdisen puitteen
sijaan voi valita myos paripuitteet tai
yhdistaa kaksi vastakarmitonta yksik-
koa. Liikuteltavia suojaverkkoja ovat
limittdin liukuvat verkkolamellit seka
yla- tai sivukasettiin rullaverhon ta-
voin rullautuvat kasettiverkot. Julkisi-
vujen ulkoliukuovien yleistyessa erityi-

> Lisatietoa saat myynnistamme.

Neher Transpatec on vahva, mutta nimensd mukaisesti Idhes nakymétén verkko. Samal-
ta valmistajalta 16ytyy myds FX6-modifioitua Polltec-polyesteriverkkoa, joka ehkdisee te-
hokkaasti siitepblyn pddsyn huonetiloihin.

sesti suurten kasettiverkkojen kysynta
on kasvanut viime vuosina, eivatka
valmistajat ole jattaneet tata huomi-
oimatta. Jokaiselle 16ytyy varmasti so-
piva ja mieluinen ratkaisu.

Verkolla on valia, samoin
kayttoliittymalla

Verkkokehysoven kayttoika maaray-
tyy kayttdpaikan rasitustekijoiden ja
kdyton maaran perusteella. Sen kus-
tannuskestdvyyteen vaikuttavat seka
kaytetty verkkomateriaali ettd sen
kehysratkaisut. Tarkeimmat materi-
aalikestavyyteen liittyvat tekijat ovat
lankapaksuus, lankatiheys ja langan
UV-valon sietokyky. Elinikda tuotteille
tuovat yhta lailla verkon kiinnitysra-
kenteet kuin vahvat ja toimivat kayt-
témekanismit.

Valmistajat kayttavat hydnteissuo-
jissaan mm. PVC-, lasikuitu-, terds-,
polyesteri- ja alumiiniverkkoja seka
omia patentoituja verkkomateriaale-
ja. Verkoissa voi olla myds lisdominai-
suuksia, esim. erityisen korkeaa suo-
datustehoa siitepolyille ja suojausta
korkeataajuiselle elektromagneetti-
selle sateilylle. Metallisten verkko-
materiaalien oletetaan virheellisesti
olevan muita kestdvampid. Modernin
teknologian keinoin kaikki PVC-va-
paat materiaalit kilpailevat tasavakisi-
na keskenadn, joten valintaperusteis-
sa kannattaakin kiinnittdd enemman
huomiota verkko-oven tai -ikkunan
kaytettavyyteen ja kiinnitysrakentei-

den kestavyyteen. Niiden esteetto-
myytta ja esteettisyytta ei kannata
my6skaan unohtaa.

Verkkojen lankapaksuudet ja ti-
heys vaihtelevat materiaalin mukaan.
Tama nakyy verkon lapindkyvyytena ja
tuntuu sen ilmanlapaisykyvyssa. Vah-
van verkon ei tarvitse olla nakyvyytta
peittava. Esimerkiksi 80 %:n aukkoala
saavutetaan ohuellakin verkolla, ku-
ten Neher Transpatecilla. Laadukkaat,
aikaa kestavat verkot on tutkitusti
testattu myos tuulen ja repdisylujuu-
den suhteen ja ne soveltuvatkin luo-
kitustensa mukaisiin, hyvinkin vaati-
viin olosuhteisiin.

Verkko-ovia valmistetaan erilaisil-
la kehaprofiileilla. Kynnyksettémissa ei
ole alakiskoa, jolloin verkko rullautuu
karmin sivukasetista ulos alahelman
ketjun avulla. Esimerkkina tallaises-
ta on vaikkapa Bettion Picoscenica.
Alaketjun fluorisointimerkinta auttaa
myds tunnistamaan esteen jo iltaha-
marassa. Suurikokoisia verkko-ovia
saa myo6s ilman vastakarmia ja todella
ohuilla reunaprofiileilla, joten hankinta
ei jaa ulkonaostakaan kiinni. Oikeaa
ratkaisua valitessa kannattaa huomi-
oida my6s tuotteen ymparistoysta-
vallisyys. Jo nyt markkinoilla on lahes
taysin kierratettavia hyonteisverkko-
ratkaisuja. Satsaus laatuun kannattaa,
silla verkkomateriaalin rikkoontuessa
tai saavuttaessa elinkaarensa lopun, se
on edullisesti korvattavissa, kun ei tar-
vitse hankkia kokonaan uuttaa verk-
ko-ovea tai -ikkunaa. @
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BSYS-tilausjarjestelma helpottaa

kayttajien arkea
— pilottiryhmalta hyvaa palautetta ja kehitysehdotuksia

cancercon uusi B2B-tilausjar-

jestelma valmistui kayttoonot-

tokuntoon muutama kuukausi

sitten. Tilausjarjestelma, ly-
hyesti BSYS, toimii kirjautumattomil-
le asiakkaille tuotekatalogina ja kir-
jautuneille B2B-tilausjarjestelmana.
ERP-integroinnin ansiosta kirjautu-
neet asiakkaat nakevat mm. asiakas-
kohtaiset hinnat, arvioidut toimitus-
ajat ja BSYS-tilaushistoriansa.

Jo kayttéonotettu tilausjarjestelma
elaa jatkuvan muutoksen alla. Ensi-
vaiheessa jdrjestelmaan tuotiin varas-
totuotteet ja sen jalkeen sita on tay-
dennetty seka asiakaskohtaisilla etta
tilaustuotteilla. Mikali tilaaja ei viela
|6yda etsimaansa tilausjarjestelmasta,
sellainen useimmiten kuitenkin 16ytyy
ERP-jarjestelmastamme, mutta sita ei
vield ole rikastettu tuotetiedoilla, ku-
villa ja kielikadnnoksella ja kadnnetty
nakymaan tilausjdrjestelman puolelle.
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Pilottiryhman palaute on
arvokasta

Kysyimme talvella kdyttéonotetun
B2B-tilausjarjestelman pilottiryhmal-
ta kokemuksia sen kayttoonotosta ja
jarjestelman kayttamisesta. Muuta-
man kuukauden kayton jalkeen asi-
akkaat olivat jo huomanneet arjes-
saan sen kaytdon tuomat hyddyt.
Tilausjarjestelman kayttéonotto
tapahtui kayttéonottokoulutuksella
tuettuna. Jarjestelman kayton tukena
on myos kirjallinen, kuvin havainnol-
listettu kayttdohje, joka avautuu no-
peasti kayttajan avuksi myos tilaus-
alustan alareunan linkista. Kayttajat
kokivat itsendisen kayttdonoton su-
juneen hyvin, koska tilausjarjestelma
oli erittdin helppokayttdinen.
Pilottiryhmassa kayttajina oli
seka asiakasyritysten paakayttajia,
ettd myds jokunen alikdyttaja. Osa

kayttoonottajista kertoi siirtyneen-

sa yksinomaan BSYSin kayttdjaksi ja
jattaneensa aiemmat tavat tilata ko-
konaan pois, koska digitaalinen os-
to-myyntiprosessi oli koettu toimi-
vaksi. B2B-tilauskanavan ketteryys
syntyy siita, etta tilauksen voi tehda
missa ja milloin vain, jonka jalkeen se
siirtyy automaattisesti asiakaspalve-
lumme kasittelyyn ja vahvistettavaksi.

Kayttoliittyma koettiin
selkedksi ja helpoksi

Scancercon BSYS-tilausjdrjestelma
mahdollistaa poikkeuksellisesti mui-
denkin kuin varastossa olevien tuot-
teiden tilaamisen. Myos tilapaisesti
loppunut tai jarjestelméaan tilaustuot-
teeksi kirjattu tuote voidaan laittaa
tilaukseen jarjestelman kautta. Jar-
jestelma vahvistaa tilauksen, mutta
arvioidut toimitusajat vahvistaa asia-



> Tilausjarjestelmé siséltdd mm. tuote-
tiedot, saatavuuden ja hinnat.

kaspalvelu saatuaan toimitusta kos-
kevan tiedon tavarantoimittajalta.

Paanakymassa kukin tuote esitel-
[aan kuvalla, tuotekoodilla, tuoteni-
mella ja ohjehinnalla seka saatavuus-
tiedolla. Tuoterivia tai paanakyman
infonappia painamalla paasee tuo-
tekortille, josta 16ytyy nimiketta tar-
kempi tuotekuvaus mittoineen ja
painoineen sekd mahdollisia liitedo-
kumentteja ja lisakuvia.

Tuotekuvien yhtenadisyytta ja sel-
keytta kiiteltiin ja tuoteinformaation
maaraa pidettiin riittdvana. Vaihto-
ehtoiset tavat hakea tuotteita jar-
jestelmasta saivat yleisesti kiitosta.
Muutama kayttaja ei aina loytanyt
etsimaansa haulla, vaikka tuote oli
jarjestelmassa. Kadoksissa ollut tuote
selittynee silld, ettd vapaan sanahaun
tuotetta on haettu vaarasta tuoteka-
tegoriasta.

Tuotehaussa tuotteita voi hakea
hierarkiarakenteella, jota vapaa ha-
kukentta tarkentaa tai vapaalla sa-
nahaulla, jolloin hierarkiasta hakuun
valitaan kaikki kategoriatasot. Haun
kaksi kenttaa toimivat siis seka itse-
naisesti ettd yhdessa.

Ominaisuuksia ostoon ja
myyntiin

Tilausjarjestelman julkista tuotenaky-
maa ohjehintoineen eivat pilottiryh-
maldiset vield olleet kdyttdneet, mut-
ta totesivat sen olevan hyva tydkalu

BSYS ON KETTERA

o asiakkaan kaytettavissa 24/7

omaan hinnoitteluun ja hieno omi-
naisuus omalle myyntivaelle asiakkai-
den suuntaan. Kirjautuneet asiakkaat
nakevat jarjestelmasta seka ohjehin-
nat ettad asiakaskohtaiset sopimush-
innat. Jarjestelma mahdollistaa nii-
den katselun seka verolla tai ilman.
Vaihtoehtoinen verondkyma sai myos
kiitosta, vaikka sita tassa vaiheessa
olikin kayttanyt vasta jokunen asia-
kas.

Tilausjarjestelma mahdollistaa ti-
laamisen tietylle merkille. Talla het-
kelld tilauksen voi tehda vain yhdelle
merkille, koska verkkokauppalogiikka
ynnaa tuotteet samaan ostoskoriin.
Merkkikohtainen ostoskori eli tilauk-
sen jakaminen useammalle merkil-
le on kuitenkin haaveemme, jonka
olemme lisdnneet kehityslistalle.
Tilaushistorian nakymista arvostettiin
monestakin syysta. Tilaussisaltojen
lisaksi sielta loytyvat asiakaspalvelun
vahvistamat arvioidut toimitusajat

o paasy nettiyhteydella poytakoneelta, tabletilta ja dlypuhelimesta

o tuotetietoa myos silloin, kun myyjaa ei tavoita

J reaaliaikainen saatavuustieto

o varastossa ja tulossa olevat varastotuotteet seka tilaustuotteet
o tuotekuvausta taydentdvia piirustuksia ja muita dokumentteja
o tuotekorteissa pikalinkit jakamiseen

o ohjevahittaishinnat verolla ja ilman

o asiakaskohtaiset ostohinnat verolla ja ilman

J tilaushistoria tallessa

o aiempi tilaus kaytettavissa uusintatilausten pohjana

kullekin tuotteelle. Aiemman tilauk-
sen kopiointimahdollisuus uuden ti-
lauksen pohjaksi sai kehuja. Kaikki
eivat kuitenkaan olleet sita vield hyo-
dyntaneet tai tarvetta sellaiseen ei
vield ollut tullut.

Toimitusosoite on oletuksena
sama kuin tilaajan osoite, mutta toi-
mituksen voi kirjata muuallekin toi-
mitettavaksi. Kehitysehdotuksena
muualle toimituksiin tuli toive tallen-
taa myos muu osoite jarjestelmaan
vaihtoehtoisena oletuksena. Tama
toive kohdistui erityisesti postitoimi-
paikkanoutoihin. Tama toive on nyt
kirjattu BSYSin seuraavan kehitysver-
sion toivelistalle.

Jarjestelman kielisyyksina ovat
suomi ja englanti, koska sen kaytta-
jind on myds vieraskielisia henkil6ita
seka kotimaassa etta ulkomailta - pi-
lottiryhmassakin yksi Suomenlahden
eteldpuolelta. Talld hetkelld englan-
ninkielinen jarjestelmapuoli ndyttaa
vield kenttid suomeksi, koska se on
vield tyon alla. Rikastettu tuotetieto-
kdannetaan tilausjarjestelmaan naky-
maan vasta, kun sisallot ovat valmiita
julkaistavaksi.

Kyselyn vastausten perusteel-
la yhteenvetona on mukava tode-
ta, etta pilottiryhmalaiset kokivat
tilausjarjestelman helpottaneen hei-
dan tyorutiinejaan ja jarjestelmaan
tallentuva historiatieto auttaa heita
pitamaan dokumenttien sisaltdman
datan paitsi tallessa, myos helposti
saatavilla ja kaytettavissa. Pilottiryh-
ma antoi tilausjarjestelmalle keskiar-
vosanaksi kiitettavan, mista olemme
kovin tyytyvaisia. B2B-tilausjarjestel-
mamme |6ytaa verkko-osoitteesta
www.b2b.scancerco.fi @

Helakka 1/2021 | Scancerco Oy 13



14

Scancercolle uusi toimitila Vantaalle

Scancercon rakennushanke uudesta toimitalosta on lupaprosessissa loppusuoralla.

cancerco on toiminut nykyisissa

toimitiloissa Helsingin Sérnai-

sissa 24 vuotta, aina vuodes-

ta 1997. Toimisto- ja varasto-
tiloja on kasvatettu vuosien varressa
naapurustosta vapautuneisiin tiloihin,
mutta enda ei ole ollut tiloja, mihin
laajentua. Nykyisellaan toimisto- ja
varastotilaa on kaytéssa reilu 1600
m?, josta toimistotiloja on 330 m?.
Toimitusjohtaja Tapio Juujarvi ver-
taa muutosta nykytiloihin kertomal-
la, ettd muutto aiemmasta nykyiseen
paikkaan kesti kaksi paivaa kahdelta
myyjalta. Silloin siirrettavana ja hylly-
tettdvana oli vain 64 lavaa ja henkilo-
kuntaakin vain muutama.

Vuokralle vai omaan

Laajentamismahdollisuuksien loput-
tua nykytiloissa puntaroitiin erilaisia
vaihtoehtoja aina vuokraamisesta ra-
kennuttamiseen.

Toimitilaa varten katse kohdistui
alueena Keha Ill:n suuntaan, koska
sielld ovat kaikki logistiikkakeskukset
ja hyva sijainti tarjoaa valtavan po-
tentiaalin rekrytoida henkildékuntaa
myos padakaupunkiseudun ulkopuo-
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lelta. Etsintdalueelta ei kuitenkaan
[6ytynyt tarpeitamme vastaavia uusia
eika sopiviksi saneerattavia vanhoja
tiloja vuokrattavaksi. Vaihtoehdok-
si jai uuden toimitilan rakentaminen.
Oma toimitalo osoittautui kustan-
nustehokkaimmaksi vaihtoehdoksi
ja kannattavaksi sijoitukseksi myos
kilpailukyvyn osalta tulevaisuudes-
sa. Samalla mahdollistui toiveemme
energiapihista rakennuksesta, jota
[dmmitetddn maaldammolla ja johon
saadaan varaukset aurinkoenergian
hyddyntamiselle.

"Menestyksemme yhtena kul-
makivena on toimitusnopeus, jos-
sa kuljetusliikkeilld on tarkea rooli.
Kunniahimoisena tavoitteenamme
tulevaisuudessa on toimittaa kaik-
ki toimistoaikana tulleet tilaukset
saman paivan aikana meilta eteen-
pain. Taman tavoitteen toteutumi-
seen meidan on sijaittava mahdolli-
simman lahelta logistiikkakeskuksia.
Uusi sijainti mahdollistaa kuljetusliik-
keiden noudot my&s toimistoajan jal-
keen, joten my®&s tarve pikarahdeille
vahenee"” avaa toimitusjohtaja Tapio
Juujarvi kohdealueen valintaa ja pe-

rusteita muutolle ja jatkaa: "Olemme
maksaneet nykyisesta tilasta vuokraa
noin kaksi kertaa uuden toimitalon
rakentamiskustannusten verran. Oma
toimitalo kertoo myds omistajamme
vahvasta sitoutumisesta Scancercon
johdonmukaiseen kehittamiseen."

Piispankylaan Vantaalle

Tarjolla olevien toimitilatonttien va-
hyys yllatti meidat rakennushankkee-
seen ryhtyvina. Erinomainen tontti
|6ytyi kuitenkin paikallisjunaliikenteen
varrelta Vehkalasta. Tonttivarauksem-
me kuitenkin kariutui, koska myyja
paatti juna-aseman sailytysedellytyk-
sen varmistamiseksi myydakin va-
raamamme tontin meitd useamman
henkilon tyollistavalle yritykselle.
Alkoi siis uuden tontin etsinta,
joka johti lopulta Vantaan Piispan-
kylassa sijaitsevaan tontin hankkimi-
seen, josta on erinomaiset logistiset
yhteydet joka suuntaan. Naapurus-
tosta 16ytyy muitakin rakennustuot-
teiden toimittajia, kuten Laattapiste,
Tapwell ja Romanoff. Monia muita
rakennusalan toimijoita |6ytyy 1ahi-
naapurustosta Vehkalasta, Viinikka-



lasta, Tuupakasta ja Aviapoliksesta.
Uudet tilat joustavat seka henkil6s-
téresurssien kasvattamiseen etta
logistiikan toimintojen tehostami-
seen. Varastotilojen nykyinen sijainti
3. kerroksessa hankaloittaa raskaan
tavaran liikkuttelua laiturialueen ja
varastojen valilld ja aiheuttaa ison sii-
vun tydaikahukkaa. Myds kuljetus-
liikkeiden tarjontaan logistisesti han-
kalalle alueelle ja ajoittain hyvinkin
ruuhkaiselle lastauspihalle tahdottiin
huomattavaa parannusta.

"Vaikka kuljetussopimuksen mu-
kainen noutoaika Sorndisista on
klo 14, olemme onnistuneet yhteis-
tydssa kuskien kanssa sopimaan nou-
dot lahes pari tunti mydhemmaksi.
Uudessa paikassa eivat myoskaan his-
sihuollot ja lumi aiheuta enda ongel-
mia toimituksiin®, toteaa Juujarvi ny-
kytilanteesta.

Tontin sijainti on tuonut omat
haasteensa arkkitehtisuunnitteluun,
mutta tassa vaiheessa ollaan jo lu-
paprosessin loppusuoralla. Kaupun-
gin tontin reunaan sijoittama bus-
sipysakki ja tontin koko sekd muut
maastolliset haasteet edellyttavat lii-
kenteesta tontille yndensuuntaista.
Samalla raskas rekkaliikenne paasee
saapumaan ja poistumaan turvallises-
ti aiheuttamatta likennesumaa kayn-
tiliittymiin.

Rakennusluvan myota tarkem-
paan rakennesuunnitteluun menee

viela tovi, ennen kuin maansiirtoko-
neet aloittavat urakkansa. Raken-
nusprojektin tarkempi rakennesuun-
nittelu on taydessa vauhdissa ja tyot
tontilla alkavat nailld nakymin elo-
kuulla. Kayttéonottotarkastus on
alustavasti ajoitettu huhtikuulle 2022
ja lopullinen luovutus kesakuulle,
kun myos pihaty6t saadaan valmiik-
si. Urakoitsijaksi valikoitui referens-
sien ja kohdevierailujen perusteella
Baltiassa ja Ruotsissa paljon raken-
taneen yrityksen suomalainen sisar,
Maru Rakennus Oy.

Uudet tilat tarpeiden mukaan

Uusi toimitila muodostuu kokonai-
suudesta, jossa on toimisto-osa seka
varasto-osa. Julkisivulle leimallista
ovat korkeat ikkunat, jotka toimis-
to-osassa muodostavat ryhmittelyl-
laan eloisan nauhamaisen ikkunalin-
jan ja varaston puolella rytmittyvat
sisatilojen hyllyjakoon tuoden sisati-
lojen kadytavaalueille runsaasti luon-
nonvaloa. Punertavan ruskeasta toi-
misto-osasta kaksi kerrosta on maan
paalld. Yli 14 metrin korkeuteen ko-
hoava varasto-osa muodostaa tum-
manpuhuvan massan kevyemman
toimisto-osan viereen ja taakse. Va-
rastohenkilékuntakin padsee nautti-
maan korkeiden julkisivuikkunoiden
tuomasta valosta tydssaan. Sisaan-
kdynnin erikoisuutena mainittakoon
puurimoitettu lasikatto, jonka lapi

nakee taivaan tapahtumat paisteesta
ukkospilviin ja ylla risteilevaan lento-
likenteeseen.

"Odotan innolla uusia tiloja, jotka
on suunniteltu seka tarpeidemme ja
toimintojemme pohjalta ettd taipuvat
muuntojoustavilta tiloiltaan tarvit-
taessa seka kasvuun ettd muuttuviin
tyodtapoihin. Valitettavasti kaava ja
budjettiraami tarkoittivat myos joita-
kin kompromisseja”, toteaa Juujar-
vi. "lloitsen suuresti katukerroksen
hienoista puitteista asiakaskohtaami-
sille ja nayttelytilasta, jossa asiakkaat
voivat nahda ja kokeilla tuotteita. Ai-
komuksena on jdrjestaa tiloissa myos
vierastapahtumia ja koulutustilai-
suuksia", han jatkaa.

Ensimmaiseen kerrokseen on
suunniteltu tilat asiakkaiden kohtaa-
miseen. Sinne sijoittuvat sekd asiak-
kaiden vastaanotto etta asiakaspal-
veluun ja myyntiin liittyvia toimintoja.
Valta-osan kerrosalasta lohkaisevat
noutomyymala ja nayttelytila, jossa
ovat myos myynnin palvelupisteet.

Toiseen kerrokseen sijoittuvat toi-
mistotilat tyopisteineen. Maan uu-
menista [6ytyvat mm. neuvottelu- ja
koulutustila, henkilokunnan tauko- ja
sosiaalitilat, testilaboratorio seka va-
rastot ja tekniset tilat. Suuri katto-
terassi viimeistelee kokonaisuuden
toimien seka henkilokunnan virkistys-
paikkana etta asiakaskohtaamisten ja
-tapahtumien areenana.

Varastoon astuttaessa katseen
vangitsee yhdeksaan metriin ko-
hoava hyllyjarjestelma. Hyllymetrien
kasvaessa huomattavasti nykyisesta
mahdollistuu seka varaston kasvat-
taminen omilla tuotteilla ettd varas-
tointipalveluiden tarjoaminen muil-
le. Uuden toimitalon my6td saamme
saapuville ja lahteville kuljetuksille
suuren lastauslaiturin ja kaksi lastaus-
taskua nostimineen, mitka helpotta-
vat huomattavasti seka henkilokun-
nan etta kuljetusliikkeiden tyéta.

"Muutto uusiin tiloihin vaikuttaa
eniten varastotiimildisiin, koska uudes-
sa opeteltavaksi tulevat uusi hyllyjar-
jestelma, taysmittainen skannerikeraily
ja uudet hyllytys- seka kerailylaitteet.
Vaikka muuttoa suunnitellaan ja val-
mistellaan jo nyt valmiiksi, nahtavaksi
jaa, kauanko se vie aikaa. Aivan kah-
teen padivaan ei tastd muutosta ehka
selvitd, kuormittavathan ketteryytta
myds 25 lisdvuotta edellisestd muutos-
ta", naurahtaa Juujarvi. @
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LEIF ARVIDSSON AB —

ammattilaistuotteet ikkunasaneeraukseen

eif Arvidssonin ja Scancercon
pitkdan jatkunut yhteistyo tar-
joaa ikkunoiden kunnostusalal-
la toimiville asiakkaille paitsi
ammattikayttoon tarkoitettuja tuot-
teita, kuten tiivistysaineita, kitteja ja
laitteita myos tietotaitoa. Leif Arvids-
son palvelee vuosittain yli kymmen-
ta tuhatta, yleensa ikkunoihin liitty-
vad, rakennusalan asiakastaan laajalla
tuotevalikoimallaan. Asiakaskuntaan
kuuluvat urakoitsijoiden ja teolli-
suusyritysten lisaksi myos jalleenmyy-
jat ja rakennustarvike- sekd materiaa-
likauppiaat. Leif Arvidsson on Ruotsin
johtava tavarantoimittaja ikkunoi-
ta kunnostaville yrityksille. Yrityksen
vahvimpia tuoteryhmia ovat tiivistys-
nauhat, tiivisteet, ikkuna- ja seina-
venttiilit seka erilaiset tyokalut. Yri-
tys kehittaa myos itse tyokaluja seka
tydn ergonomiaa helpottavia tuottei-
ta teollisuuden tarpeisiin.
Vuosien saatossa yritykselle on
kertynyt vankkaa erityisosaamista
ja tietotaitoa, joka on mahdollista-
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nut myds kdytannonldheiset asiakas-
koulutukset, jotka liittyvat erityisesti
ikkunoiden kunnostukseen, puutdi-
hin, asentamiseen/liittdmiseen seka
tiivistykseen ja ilmanvaihdon tekno-
logiaan. Leif Arvidsson jarjestaa tar-
vittaessa myds asiakasraataloityja
koulutuksia niin Mullsjon koulutusti-
loissa kuin asiakkaiden luona.

Leif Arvidssonin vuonna 1983 pe-
rustaman yrityksen liikevaihto on ny-
kyisin noin 10 miljoonaa euroa, ja sil-
I& on palveluksessaan 26 tyontekijaa.
Yritys on kuulunut vuodesta 1998
Herenco Investiin, jonka puolestaan
omistaa Jonkopingissa sijaitseva, yk-
sityisomistuksessa oleva Herenco AB
-konserni. Lisatietoa l6ytyy osoittees-
ta: www.herenco.com.

Liiketoimintakonsepti

"Liikeideamme on palvella raken-
nusteollisuutta ja erityisesti sanee-
raussektoria seka kattavalla tuoteva-
likoimalla etta koulutuksilla liittyen

W LEIF ARVIDSSONAB

ikkunoiden kunnostamiseen, tii-
vistdmiseen, littamiseen ja ilman-
vaihtoon. Haluamme olla kaikille
asiakkaillemme asiantunteva, innova-
tiivinen sekd nopea toimittaja.”

Yrityksen kolme toimipaikkaa
Ruotsissa ovat Mullsjo, Tukholma ja
Goteborg. @

Veronica Johansson
markkinointikoordinaattori
Leif Arvidsson AB

LEIF ARVIDSSON AB
LYHYESTI

e yli 7000 tuotetta

e liikevaihto yli 10 milj. euroa

e yli 10 000 vuotuista asiakasta
® 26 tyontekijaa

¢ kolme toimipistetta Ruotsissa



